


Soluciones tecnolSoluciones tecnol óógicas de gicas de 
infraestructura para mejorar y infraestructura para mejorar y 
rentabilizar su CPDrentabilizar su CPD



¡¡Enhorabuena!Enhorabuena!



Ciudad abierta Ciudad abierta -- La ciudad del futuroLa ciudad del futuro

• Objetivo: El ciudadano

• Invertimos en:

– Hardware externo

– Aplicaciones

– Servidores

• Pero ¿qué pasa con la Infraestructura (SAIs, Aire 

acondicionado, cerramientos)



Ahorro energAhorro energ éético tico –– SAIs SAIs –– caso real (36kW)caso real (36kW)
Sistema SAI 130 

KVA (η=0,80)

Sistema APM 

90KVA (η=0,955)

Pérdidas anuales SAI [MWh] 78,8 14,9

Consumo anual AA [MWh] 31,5 5,9

Total consumo [MWh]: 110,4 20,8

Tn CO2 en pérdidas (0,28 kg CO2 / kWh): 26,5 5,0

Ahorros en € anuales (a 120€/MWh): 13.245 2.496

Ahorro anual: 10.748 €

Tn CO2 ahorrados: 21,5



Ahorro energAhorro energ éético tico -- SAIsSAIs
• Nuevos transistores (CoolMOS™)

• Sistemas modulares

• Nuevos modos de funcionamiento 

(interactivo, trinergy…)



Ahorro energAhorro energ éético tico -- Aire acondicionadoAire acondicionado

• Equipos de precisión

• Sistemas de freecooling

• Capacidad variable – ventiladores EC, 

compresor DScroll 

• Trabajo en equipo



Arquitectura cerradaArquitectura cerrada



Ahorro energAhorro energ éético tico –– Sistemas cerradosSistemas cerrados

• Se evita la mezcla de aire caliente y frío

• Menor volumen de aire a enfriar

• Facilidad para aplicación de las 

recomendaciones ASHRAE

• Mayor temperatura de retorno - mejor 

rendimiento



Un ejemplo Aire acondicionado + cerramientoUn ejemplo Aire acondicionado + cerramiento
Sala de 36 KW de Carga Térmica

Equipo Antiguo Equipo Actual

Distribución de Aire SIN Cerramiento CON Cerramiento

Condiciones Temp/HR 22ºC/50% 29ºC/40%

Tipo de compresor Scroll Estándar Digital Scroll

Caudal de Aire 11.370 m3/h 11.370 m3/h

Consumo energético anual (Mwh) 157 62

Ahorro consumo eléctrico anual (Mwh) 95

Ahorro consumo eléctrico anual (€)* 11.386

Reducción anual emisión Ton CO2 22,8



¿¿Es rentable la sustituciEs rentable la sustituci óón?n?

• Tamaño del centro - consolidación

• Antigüedad de los equipos

• Tipo de equipo existente

• Ubicación

• Disposición a aceptar nuevas recomendaciones

• Carga de los equipos

• Posibilidad de cerrar pasillo
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